
Deine Aufgaben:

Du koordinierst Kunden- und Serviceanfragen sowie analysierst und

entwickelst spezifische Kundenanforderungen

Du erstellst Angebote in Zusammenarbeit mit Engineering, Einkauf

und weiteren Abteilungen und führst finale Verhandlungen mit dem

Kunden

Du planst gemeinsam mit dem Kunden deren Bedarfe und setzt diese

Information intern um und erstellst Prognosen zur weiteren Planung

Als Nahstelle zwischen Kunden, Lieferanten und internen Abteilungen

sorgst du für eine reibungslose Kommunikation sowie Weitergabe

relevanter Informationen

Gemeinsam mit dem Projektmanager überwachst Du die Einhaltung

von Terminen und eskalierst, wenn es Probleme gibt

Umsatzverantwortung, Analyse und regelmäßige Berichterstattung an

die Vertriebsleitung

Laufende Kommunikation zu den Projektverkäufern (Stakeholdern)

unseres Kunden

Strategische Umsetzung unserer definierten Unternehmensziele

Dein Profil: 

Abgeschlossene technische oder kaufmännische Ausbildung (HAK,

HTL, FH, Uni, ...)

Mehrjährige (mind. 5-10 Jahre) Berufserfahrung im Key Account

Management in einem technischen Unternehmen

Fundiertes technisches sowie wirtschaftliches Verständnis

Service- und Kundenorientierte Persönlichkeit

Strukturierte, zuverlässige und teamorientierte Arbeitsweise

Sicherer Umgang mit MS Office sowie Erfahrung im Umgang mit ERP-

Programmen

Sehr gute Deutsch- sowie Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Reisebereitschaft

Es erwartet Dich:

Ein interessantes Arbeitsumfeld in einem motivierten Team 

Arbeitsequipment am Stand der Technik

Zahlreiche Sonderleistungen (Obst, Arzt, Fitnessstudio Zuschuss, …)

Entwicklungsmöglichkeiten in einem Industrieunternehmen mit allen

Vorteilen eines Familienbetriebes

Kantine mit regionalen Köstlichkeiten

Die Möglichkeit die Zukunft des Unternehmens aktiv mitzugestalten

 Für diese Position ist auf Basis einer Vollzeitbeschäftigung ein Bruttogehalt

ab 4.000,- Euro vorgesehen. Gerne sind wir zur Überzahlung je nach Deiner

Berufserfahrung und Qualifikation bereit.

Veröffentlicht am 15. Apr. 2025

KEY ACCOUNT
MANAGER (M/W/D)

Vollzeit
Art der Anstellung

St. Georgen bei Grieskirchen
Ort

Vertrieb & Marketing
Bereich

Maria Zirwig

T+43 7248 62794 413

STELLE ONLINE
ANSEHEN

tel:%2B43724862794413
https://karriere.gfoellner.com/de/karriere/key-account-manager-mwd

